
            

   

 
 

   
 
 
 
  

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

  

 
 

 

   

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 

 
 
 

 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 

   

Das war die  

Geschäftskontaktmesse 

am  06. Juni 2013 

im Stadthotel Pinkafeld 
 



            

   

 
 
 

   
 

Topf sucht Deckel geht in die nächste Runde 

Netzwerken ist keine einmalige Angelegenheit, sondern erfordert Kontinuität und 

Durchhaltevermögen. Das Wirtschaftsnetzwerk Südburgenland, Regionet-aktiv sowie 

die Wirtschaftskammer Burgenland forcieren mit diesem Veranstaltungsformat 

Vernetzungen innerhalb der Regionen. Die Geschäftskontaktmesse ist deshalb so 

beliebt und sehr gut angenommen, weil sie auf konkretes Kontakteknüpfen sowie ein 

moderiertes Kennenlernen unter gleichgesinnten UnternehmerInnen ausgerichtet ist.  

 

Der Präsident der Wirtschaftskammer Burgenland Honorarkonsul Ing. Peter Nemeth, 

der die Veranstaltung eröffnet hat, freute sich über rund 230 Anmeldungen. „Der Wunsch 

nach direkter Kommunikation ist sehr groß. Heuer waren die Gesprächswünsche derartig 

hoch, dass wir gar nicht alle erfüllen konnten. Rund 330 organisierte Gespräche wurden 

geplant.  Auch die Zahlen aus dem Vorjahr sprechen für sich“, so der Präsident. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2012 wurden im Burgenland 6 Geschäftskontaktemessen durchgeführt 

mehr als 1200 UnternehmerInnen nahmen teil.  

Mehr als 1800 Gespräche wurden für Sie organisiert 

rund 92% der Befragten gaben an, an der nächsten GKM grundsätzlich wieder 

teilnehmen zu wollen 

88 % der nachbearbeiteten Kontakte führte zu weiterführenden Gesprächen 

Auftragsvolumen mehr als eine Million Euro 



            

   

 

 

   
 

Der Obmann des Wirtschaftsnetzwerkes Südburgenland, DI Gerald Guttmann betonte 

die Vielzahl der durchgeführten Veranstaltungen. Businessexkursionen, Workshops wie z. B. 

„Den eigenen USP finden“, „Das 60 Sekunden Portrait“ oder „Social Media Marketing“,  ein 

Wirtschaftskabarett, sowie grenzüberschreitende Maßnahmen mit den Ungarischen 

Partnern waren richtungsweisend.  

„Das Highlight ist die Geschäftskontaktemesse, die heuer bereits zum vierten Mal 

stattgefunden hat. Im Vorjahr haben Unternehmen rund € 387 000 aus der Pinkafelder 

Geschäftskontaktemesse lukrieren können und Kooperationen zwischen Unternehmen 

konnten aufgebaut werden“, freute sich Gerald Guttmann. 

Das ist auch ein klarer Auftrag für uns die Geschäftskontaktemesse fortzusetzen und das 

Netzwerken weiter zu forcieren. 

 

Regionet-aktiv hat das Projekt finanziell unterstützt. Ein besonderer Dank gilt dem 

Regionalmanagement Burgenland und dem Projektleiter Roman Wappl für die 

ausgezeichnete Kooperation.  

 

 

      

 



            

   

 

    

 

Kommunikation und Gruppenbildung sind zwei wesentliche Grundlagen beim Netzwerken. 

Menschen mit unterschiedlichen Fähigkeiten und Eigenschaften schließen sich zusammen, 

versuchen Synergien zu finden und Win – Win Situationen herzustellen.  

Es reicht nicht, gut zu sein und gute Produkte zu haben, wenn es außer Ihnen niemand 

weiß.  

Vitamin „B“ wie Beziehungen prägen unseren Erfolg und das nachhaltig. Umso wichtiger ist 

es daran dauerhaft zu arbeiten und die Beziehungen und das Vertrauen, das man sich 

erarbeitet, zu nutzen. Lassen Sie sich beim Netzwerken inspirieren, suchen Sie das 

Verbindende und loten Sie mögliche Geschäftschancen aus. Verzichten Sie aber bei 

Veranstaltungen auf aggressive Verkaufsmethoden.  

Wenn Sie Ihren Gesprächspartnern bewusst und positiv  in Erinnerung bleiben und Ihre 

Kontakte pflegen und nachbearbeiten, wird der kaufmännische Erfolg die logische 

Konsequenz aus Ihren Bemühungen sein.  

Netzwerken ist wie eine Geldanlage. Sie investieren zunächst Zeit. Lassen Sie die Zeit für 

sich arbeiten, managen Sie Ihr Netzwerk und der Tag der Ernte wird kommen. 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

   



            

   

 

   

 

 

Das Wesentliche ist immer einfach:  

Waren die 1970er Jahre von Verkauf, die 1980er Jahre von Marketing, die 1990er Jahre von 

Logistik und Informationsmanagement geprägt, sind im neuen Millennium Beziehungs-

management und die Netzwerkwirtschaft neu zu entdecken. Wir entwickeln uns von 

Unternehmern hin zu „Lebensunternehmern“. 

 

Moderiert wurde die Geschäftskontaktmesse von Dr. Wilfried Drexler, MBA.  

Die Organisation lag in den Händen von Toni Ferk von Sales Teams & More. 

 

Die weiteren Termine: 

 

19. Sep. 2013 im Gasthaus Mirth, Eltendorf 

24. Okt. 2013 im Birkenhof, Gols 

 
 
 

 

 


