
                                

   

 

 
 

   
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

Nachlese 

   3. Geschäftskontaktmesse 

06. Nov. 2012 
 

Stadthotel in Pinkafeld 
 



                                

   

 

 
 
 

Topf sucht Deckel! 
 
Mehr als 250 angemeldete Personen sprechen eine klare Sprache…  
 

„Mit dieser Veranstaltung setzen wir neue Impulse in der Region“, so Präsident 

Honorarkonsul Ing. Peter Nemeth, der die Veranstaltung eröffnet hat. „Die interessierten 

Unternehmer lernen neue Geschäftspartner kennen und knüpfen Kontakte zu 

Unternehmern aus anderen Branchen und Regionen. Heuer soll es im ganzen Burgenland 

Geschäftskontaktmessen geben.“ 

 

 
 

Einer Studie vom Marktforschungsinstitut Resultate zufolge beruht beruflicher Erfolg nur zu 

10 Prozent auf Wissen. Wirklich wichtig sind Kommunikation und die richtigen Kontakte. 

Ganze 60 Prozent macht der Faktor Beziehungen aus. 30 Prozent werden der 

Eigenwerbungzugeschrieben. Wer nicht netzwerkt, verzichtet freiwillig auf Chancen.  

 

 



                                

   

 

 

 
Mehr als 320 Gesprächspaarungen lassen darauf hoffen, dass sich für die Teilnehmer neue 

Kooperationen oder neue Geschäftsbeziehungen ergeben.  Wer seine Kontakte 

nachbearbeitet hat realistische Chancen auf geschäftlichen Erfolg. 

 

Selbst als das Licht durch einen technischen Defekt kurzzeitig ausging, wurden die 

Gespräche bei schummriger Beleuchtung unbeirrt fortgesetzt. An dieser Situation sieht 

man, wie konzentriert und professionell die TeilnehmerInnen Ihre Netzwerkaktivitäten 

verfolgen. 

Moderiert wurde die Geschäftskontaktmesse von Dr. Wilfried Drexler.  

Die Organisation lag in den Händen von Toni Ferk von Sales Teams & More. 

 

 


